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Priufungen zum/zur

Dipl. Finanzberater/in IAF
44, Session
3.-5. und 6./7. November 2025

gleichzeitig Prifung zum/zur

Zert. Vermogensberater/in IAF

Hinweise zu den Prufungen

Diese Hinweise dienen zur Prazisierung der Wegleitung und bilden einen integrierenden
Bestandteil derselben.

A. Prufungsplan
A.1  Priifungsplan fir dipl. Finanzberater/in IAF
Schriftliche Online-Priifungen: Vier schriftliche Online-Prifungen zu je 90 Minuten

Module Versicherung/Vorsorge: Montag, 3. November 2025
Module Vermdgen/Immobilien: Dienstag, 4./ Mittwoch, 5. November 2025

Wo: Digicomp Academy AG, Limmatstrasse 50, 8005 Ziirich
Beachten Sie bitte den Lageplan auf Seite 13.

Miindliche Priifung: Mindliches Prifungsgesprach von 30 Minuten, mit Vorbereitungszeit
von 45 Minuten
Donnerstag, 6., und Freitag, 7. November 2025

Vorbereitung: ab 08.00 bis ca. 18.00 Uhr
Prifung: ab 08.50 bis ca. 18.30 Uhr

Wo: Radisson Blu Hotel, Ziirich Flughafen, 8058 Ziirich-Flughafen
Beachten Sie bitte den Lageplan auf Seite 14.

A.2  Priifungsplan fiir zert. Vermogensberater/in IAF
Die Prifung umfasst lediglich das schriftliche Modul Vermdgen. Bitte beachten Sie die dies-

bezlglichen Angaben wie oben und nachstehend aufgefihrt.

Entnehmen Sie die fir Sie geltenden Zeiten bitte Ihrer persdnlichen Prifungseinladung.
Diese wird lhnen spatestens 14 Tage vor Priifungsbeginn zugestellt.

Seite 2



))

B. Hinweise zu den Online-Prifungen

Bei der Digicomp und im gesamten Gebaude an der Limmatstrasse 50 ist es nicht moéglich sich
langer aufzuhalten. Wir bitten Sie daher, genau 15 Minuten vor Priifungsbeginn einzutreffen
und das Gebdude unmittelbar nach der Priifung wieder zu verlassen.

Die schriftlichen Prifungen finden in der Regel in elektronischer Form mit strukturierten Fragen statt.
Sie dauern je 90 Minuten und finden in einem PC-Raum in kontrollierter Umgebung statt; ein eigener
PC oder Laptop ist weder notwendig noch zuldssig.

Gliederung und Inhalte

Die schriftlichen Prifungen gliedern sich in die Module Vermégen, Vorsorge, Versicherung und Im-
mobilien. Fragen zu den Nebenthemen Recht I, Recht Il und Steuern werden den Modulen Vor-
sorge, Versicherung und Immobilien zugeordnet, wobei die konkrete Zuordnung nicht im Voraus be-
kanntgegeben wird. Die Inhalte sind in den entsprechenden Priifungswegleitungen Finanzberater/in
hier und Vermdgensberater/in hier verbindlich beschrieben.

Hilfsmittel

Es sind nur die Hilfsmittel gemass der IAF-Liste der erlaubten Hilfsmittel zugelassen. Die aktuell gul-
tige Liste ist auf der Website der IAF (Finanzberater/in hier oder Vermdgensberater/in hier) publiziert.

Alle Hilfsmittel, Schreibmaterialien, Taschenrechner usw. sind personlich und dirfen ausschliesslich
von einer einzigen Kandidatin / einem einzigen Kandidaten verwendet werden.

Punktevergabe
Fragetyp Korrekte Antwort * | Falsche Antwort* | Keine Antwort
Single Choice (Einfachauswahl) +1 0 0
Multiple Choice (Mehrfachauswahl) +1 -1 0
Matrix +1 -1 0
Lickentext +1 0 0

* Andere Punktemenge nach Ermessen der Qualitatssicherungskommission méglich
Die minimale Punktzahl pro Frage betragt immer O.

Bei Multiple-Choice-Fragen kdénnen keine, eine, mehrere oder alle Antworten richtig sein.

Vor der Priifung

¢ Bitte finden Sie sich 15 Minuten vor Prifungsbeginn am Prifungsort ein.

e Nehmen Sie einen Identifikationsausweis (ID, Pass oder Fiihrerausweis) mit; die Prifungsauf-
sicht kann ldentifikationskontrollen vornehmen.

o Bitte schalten Sie Ihr Mobiltelefon aus.

e Die Aufgaben erhalten Sie in einem Couvert. Sie diirfen das Couvert erst 6ffnen und sich erst
in die Prifung einloggen, wenn die Prifungsaufsicht die Erlaubnis zum Priifungsstart gegeben
hat.

So gelangen Sie zur Online-Priifung

Fir das Einloggen in die Prifung bendtigen Sie Ihre personlichen Login-Daten. lhre Login-Daten sind
identisch mit jenen lhrer Prifungsanmeldung. Bringen Sie Ihre Login-Daten an die Priifung mit.
Bitte testen Sie vor der Priifung, ob lhr Login funktioniert.
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Mit diesen Schritten gelangen Sie zu lhrer Priifung:

Gehen Sie auf extranet.iaf.ch

Anmeldung erst nach Aufforderung durch die Priifungsleitung!
Klicken Sie auf den MenUpunkt ,Meine Prifungen®.

Klicken Sie dann auf ,Meine Online-Prifungen®.

Klicken Sie auf den angezeigten Test.

Waihrend der Priifung

Beachten Sie, dass die Punktzahl pro Frage nicht angezeigt wird, weil dies bei Multiple-
Choice-Fragen Riickschlisse auf die Anzahl richtiger Antworten ermoglichen wiirde.

Arbeiten Sie wahrend der Online-Priifung ausschliesslich im aktiven Priifungsfenster. Jegliche
Aktivitat ausserhalb des Prifungsfensters kann zum Prifungsabbruch flhren.

Ihre Prufungsantworten werden automatisch gespeichert, sobald Sie ,Zurtick“ oder ,Weiter*
anklicken.

Es ist verboten, wdhrend der Priifung im Internet zu surfen oder andere Programme an-
zuwdhlen. Ein Verstoss gegen dieses Verbot gilt als Verwendung unerlaubter Hilfsmit-
tel im Sinne von Art. 12 Ziff. 2 der Priifungsordnung und hat den Ausschluss von der
Priifung zur Folge!

Vorbehaltlich zugelassener Taschenrechner ist der Gebrauch von Mobilgeraten sowohl online
wie offline verboten. Es ist auch verboten, die Bildschirminhalte (Fragen) oder die Papier-Bei-
lagen bildlich festzuhalten, bspw. mittels Kamera oder Mobiltelefon. Ein Verstoss gegen die-
ses Verbot gilt ebenfalls als Verwendung unerlaubter Hilfsmittel und hat ebenso den Aus-
schluss von der Prifung zur Folge.

Sie dirfen den Prifungsraum wahrend der Prifung nur in Begleitung einer Aufsichtsperson
verlassen.

Am Ende der Priifung

Um die Priifung abzuschliessen, flihren Sie bitte jeweils folgende Arbeitsschritte aus:

o Klicken Sie auf ,Abschliessen® und bestétigen Sie die folgende Frage mit ,Ja“.

o Wenn Sie bei lhrem Prifungsende tber die Abschlussschritte unsicher sind, lassen Sie
das Prifungsfenster offen und wenden Sie sich bitte an die Prifungsaufsicht. Diese wird
Sie beim Abschliessen unterstutzen.

o Als letzten Schritt melden Sie sich aus dem Priifungssystem ab (Klicken Sie dazu auf Ih-
ren Namen ganz oben rechts, dann Logout.) und lassen das Browserfenster getffnet.

Falls Sie friher als 15 Minuten vor Priifungsende fertig sind: Arbeitsplatz leise zusammenrau-

men, ALLE an Sie abgegebenen Unterlagen und lhre Notizen ins Couvert einpacken und

beim Verlassen des Raumes der Prifungsaufsicht Ubergeben. Sie dirfen keine Unterlagen

und/oder Notizen mitnehmen.

Ab 15 Minuten vor Prifungsende ist das vorzeitige Verlassen des Prifungsraums nicht mehr

gestattet. Warten Sie bitte das Ende der Priifungssession ab, und folgen Sie den Anweisun-

gen der Priifungsaufsicht.
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C. Hinweise zur mundlichen Priifung

Die Prifungssituation ist ein Kundentermin zwischen lhnen, Finanzberater! in der Firma X, und Ihrem
Kunden (Experten). lhr Arbeitskollege ist krank und hat Sie gebeten, diesen Kundentermin an seiner
Stelle wahrzunehmen. Sie wissen noch nicht, ob der Kunde oder die Kundin zum Gesprach erschei-
nen wird.?

Sie erhalten wahrend der Vorbereitungszeit einen schriftlichen Fall mit einer Ausgangslage sowie
mehreren Aufgaben und einem Prasentationsauftrag. Die Prufung beginnt mit der Prasentation Ihrer
Lésungsansatze von 10-12 Minuten gemass diesem Vorbereitungsauftrag. Anschliessend stellt Ihnen
der Kunde (Experte) Prazisierungsfragen zu Ihrer Prasentation und verschiedene weitere Fachfragen
rund um seine finanzielle Situation. Dabei kann der Kunde die Ausgangslage verandern — zum Bei-
spiel «kAngenommen, wir leben nicht im Konkubinat, sondern sind verheiratet, ...» — oder Sie mit richti-
gen oder falschen Behauptungen konfrontieren. Der zweite Experte halt das Gesprach mittels Notizen
schriftlich fest.

Der Fall und Ihre Prasentation orientieren sich an einem fachlichen Schwerpunkt (Vermdgen, Vor-
sorge, Versicherungen oder Immobilien). Das anschliessende Kundengesprach hingegen erstreckt
sich grundsatzlich tGber den gesamten Priifungsstoff. Auch aktuelle Themen oder Outputs von Online-
Tools kénnen Bestandteile von Fragen sein.

Die gesamte Prifung inklusive Fachfragen bezieht sich auf den Kundenfall gemass Vorbereitungsauf-
trag.

Auf der Website der IAF (hier) finden Sie weitere Angaben zur miindlichen Priifung einschliesslich Vi-
deos und Musterprifungen.
Bewertung

Ihre Leistungen an der mundlichen Prifung werden nach diesen drei gewichteten Bereichen bewertet:

Bereich Gewichtung
Fachkompetenz 60 Punkte
Prozess- und Methodenkompetenz 20 Punkte
Sozialkompetenz 20 Punkte

Im Bereich der Fachkompetenz werden lhre Leistungen wahrend der Prasentation und dem Kunden-
gesprach nach diesen Kriterien bewertet:

1. Ist-Analyse des Kunden: Sie erfassen die personliche und finanzielle IST-Situation umfassend.
Sie erkennen die Bedirfnisse und Ziele des Kunden. Sie legen die Ausgangslage nachvollzieh-
bar dar.

2. Bertlicksichtigung aller Rahmenbedingungen: Sie berlcksichtigen bei lhren Lésungsvorschlagen
alle vorhandenen Informationen. Sie respektieren die Kundenbedirfnisse und die gesetzlichen
Vorschriften und stimmen die Lésungen auf die Rahmenbedingungen ab.

3. Korrektheit der Berechnungen: Sie setzen lhre Lésungsansatze korrekt in konkrete Berechnun-
gen oder rechnerische Aufstellungen um. Sie wenden die richtigen Formeln oder Berechnungs-
wege an. Die errechneten Resultate sind korrekt.

1 Zwecks einfacherer Lesbarkeit wird nachfolgend nur die méannliche Form verwendet. Die weibliche Form ist im-
mer auch mitgemeint.

2 Experten nehmen die Rolle des Kunden, Expertinnen die Rolle der Kundin ein.
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Fachliche Richtigkeit und Vollstandigkeit der Aussagen und Antworten: Ihre Aussagen in der Pra-
sentation und im Kundengesprach sind fachlich korrekt.

Fachliches Verstdndnis und Wissensanwendung: Sie geben nicht bloss Gelerntes wieder, son-
dern verstehen die fachlichen Zusammenhange und wenden Ihr Wissen und Kénnen fallspezi-
fisch an.

Nachvollziehbarkeit und Nutzen der Schlussfolgerungen: Sie ziehen in der Prasentation sowie in
Ihren Antworten plausible und nachvollziehbare Schlussfolgerungen. Sie leiten passende L6-
sungsansatze ab und formulieren fur den Kunden geeignete Empfehlungen. Die Begrindungen
der gewahlten Lésungsansatze sind inhaltlich plausibel. Sie schenken Optimierungsmdglichkei-
ten oder Risiken genligend Aufmerksamkeit.

Fachliche Flexibilitat: Sie reagieren flexibel und fachlich korrekt auf Veranderungen der Aus-
gangslage, gewiinschte Szenarien und Behauptungen des Kunden.

Im Bereich der Prozess- und Methodenkompetenz werden Ihre Leistungen wahrend der Prasenta-
tion und dem Kundengesprach nach diesen Kriterien (alle gleich gewichtet) bewertet:

1.

Einleitung und Struktur der Prasentation: Sie formulieren eine thematisch passende kurze Einlei-
tung. Sie gliedern lhre Préasentation sinnvoll und ziehen einen ,roten Faden® durch die Prasenta-
tion.

Prasentationstechnik und Medieneinsatz: Sie setzen die verfiigbaren Medien wahrend der Pra-
sentation und dem Kundengesprach zielflihrend und unterstiitzend ein. Die Visualisierungen sind
klar, aussagekraftig und sinnvoll. Die Informationsmenge ist passend.

Vernetztes Denken und Problemlésung: Sie beschranken sich nicht auf allgemeingultige fachliche
Aussagen und Berechnungen, sondern denken proaktiv mit und ziehen eigene Schlussfolgerun-
gen. Sie vernetzen verschiedene Themen und dussern Gedanken oder bringen Themen ein, die
Uber die eigentlichen Fragestellungen des Kunden hinausgehen, sofern dies sinnvoll erscheint.
Sie beraten problemlésungsorientiert, d.h. Sie formulieren Empfehlungen, die den Kunden effektiv
weiterbringen.

Zusammenfassung und Nachfragen: Sie fassen am Ende der Prasentation Ihre Erkenntnisse und
die allenfalls offenen Punkte zusammen. Sie erkundigen sich nach der Prasentation und wahrend
dem Kundengesprach, ob der Kunde Fragen hat oder weitere Themen besprechen mdchte.

Zeitmanagement und Priorisierung: Sie halten die Zeitvorgabe flr die Prasentation mit einem
selbststandigen Zeitmanagement ein. Sie konzentrieren sich im Kundengesprach auf die wesentli-
chen Elemente, schweifen nicht ab und kénnen Wichtiges von weniger Wichtigem unterscheiden.

Im Bereich der Sozialkompetenz werden lhre Leistungen wahrend der Prasentation und dem Kun-
dengesprach nach diesen Kriterien (alle gleich gewichtet) bewertet:

1.

Kundenorientierung und Blickkontakt: Sie prasentieren die Lésungsansatze wahrend der Prasen-
tation und dem Kundengesprach zuhdrerorientiert, sind aufmerksam und halten angemessenen
Blickkontakt. Sie zeigen Interesse am Kunden und horen ihm aktiv zu. Sie lassen den Kunden zu
Wort kommen und ausreden.

Sprachliche Verstandlichkeit der Aussagen: lhre Aussagen sind sprachlich deutlich. Sie sprechen
in einfachen, klaren Satzen. lhr Sprechtempo ermdglicht ein gutes Verfolgen der Aussagen. lhre
Lautstarke ist angenehm.

Inhaltliche Verstandlichkeit der Aussagen: Sie belegen lhre Aussagen durch Begriindungen oder
Beispiele nachvollziehbar. lhre Aussagen sind pragnant und prazise. Sie verwenden eine adres-
satengerechte Sprache, korrekte Fachausdriicke und keine schwierigen Abklrzungen. Fachliche
Begriffe und Zusammenhange erklaren Sie in einer flir den Kunden verstandlichen Sprache.
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4. Umgang mit Einwanden und Rickfragen: Sie reagieren kommunikativ flexibel und offen auf Ver-
anderungen der Ausgangslage, gewlinschte Szenarien und Behauptungen des Kunden. Sie ver-
halten sich empathisch, nehmen Riickfragen oder Einwande des Kunden ernst und gehen wohl-
wollend auf diese ein.

5. Atmosphéare und Auftreten: Wahrend dem Kundengesprach herrscht eine angenehme Atmo-
sphére. Sie machen einen engagierten, Gberzeugenden und vertrauenswirdigen Eindruck. Sie
verhalten sich hoéflich, zuvorkommend, wertschatzend und freundlich. Sie haben ein gesundes
Selbstbewusstsein, wirken weder Uberheblich oder arrogant, noch unsicher oder inkompetent. Sie
wirken gepflegt, Ihre Kleidung ist angemessen. Man kann Sie sich als persdnlichen Berater vor-
stellen.

Falls die Zeit nicht fir die Besprechung aller Fachfragen reicht, wird die Punktzahl proportional hoch-
gerechnet, so dass dies fiir Sie keinen Nachteil darstellt.

Hilfsmittel

Es sind nur die Hilfsmittel gemass der IAF-Liste der erlaubten Hilfsmittel zugelassen. Die aktuell gul-
tige Liste ist auf der Website der |AF (hier) publiziert.

Wahrend der ganzen Prifung, d.h. auch wahrend den Prazisierungs- und Fachfragen, durfen Sie sich
weitere Notizen machen, Berechnungen vornehmen oder Visualisierungen erstellen.

Es ist verboten, die Prifungsunterlagen bildlich festzuhalten oder das Priifungsgesprach aufzuzeich-
nen, bspw. mittels Kamera oder Mobiltelefon. Ein Verstoss gegen dieses Verbot gilt als Verwendung
unerlaubter Hilfsmittel im Sinne von Art. 12 Ziff. 2 der Prufungsordnung und hat den Ausschluss von
der Prufung zur Folge.

Alle Hilfsmittel, Schreibmaterialien, Taschenrechner usw. sind personlich und dirfen ausschliesslich
von einem einzigen Kandidaten verwendet werden.

Vor der Priifung

Sie haben Gelegenheit, sich direkt vor der Priifung wahrend 45 Minuten in einem geschlossenen Vor-
bereitungsraum auf das Prifungsgesprach vorzubereiten. Sie erhalten einen schriftlichen Fall mit ei-
ner Ausgangslage sowie mehreren Aufgaben und einem Prasentationsauftrag.

Erstellen Sie eine Prasentation (10-12 Minuten), anhand derer Sie die Ausgangslage und lhre L6-
sungsvorschlage verstandlich darstellen konnen. Die Prasentation richtet sich an den Kunden und soll
diesem helfen, Ihre Lésung nachvollziehen zu kénnen. Sie sollen

e die IST-Situation bzw. die Bedurfnisse des Kunden darstellen
inhaltliche Lésungsansatze fur die Bedurfnisse des Kunden definieren
die Rahmenbedingungen (z.B. gesetzlicher Art) und Vorgaben des Kunden bertcksichtigen
soweit erforderlich konkrete Berechnungen machen
und eine Zusammenfassung formulieren.

Begrinden Sie alle lhre Ausfuhrungen in der Prasentation plausibel und nachvollziehbar. Veranschau-
lichen Sie sie eventuell durch Zeichnungen, Grafiken oder Zahlenbeispiele. Machen Sie den Kunden
auf allféllige Optimierungsmoglichkeiten oder Risiken aufmerksam. Es ist Ihnen Uberlassen, welche
der zulassigen Prasentationsmittel Sie dabei einsetzen wollen.

Im Anschluss an die Prasentation wird lhnen der Kunde Prazisierungsfragen zur Prasentation und ver-
schiedene Fachfragen zum Fall stellen.
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Beachten Sie zudem die folgenden organisatorischen Punkte:

e Bitte finden Sie sich spatestens 50 Minuten vor Prifungsbeginn bzw. 5 Minuten vor der ange-
gebenen Vorbereitungszeit am Priifungsort ein.

e Erkundigen Sie sich rechtzeitig, wo sich der Raum befindet, in welchem Ihr Prifungsgesprach
stattfinden wird.

o Nehmen Sie einen Identifikationsausweis (ID, Pass oder Flhrerausweis) mit; die Prifungsauf-
sicht wird Identifikationskontrollen vornehmen.

o Bitte schalten Sie Ihr Mobiltelefon aus und geben Sie es der Aufsichtsperson ab. Sie erhalten
Ihr Telefon nach der Priifung zurdck.

e Nach Ablauf der Vorbereitungszeit erwartet Sie Ihr Expertenteam im Raum, in welchem |hr
Prifungsgesprach stattfindet.

Waihrend der Priifung
Sie durfen wahlen, ob Sie die Priifung auf Schweizerdeutsch oder auf Hochdeutsch ablegen.

Auf eine erweiterte Begrissung inkl. Smalltalk, Angebot von Kaffee/Wasser, Abgabe einer Visiten-
karte, Prasentation einer Agenda etc. kdnnen Sie verzichten.

Wahrend der Prasentation dirfen Sie 10-12 Minuten lang frei prasentieren. Der Kunde unterbricht Sie
nur, wenn er etwas nicht verstanden hat oder dies als wegweisende Hilfestellung flr Sie als notwendig
erachtet. Sie konnen wahlen, wie Sie prasentieren méchten:

e Sie kdnnen Ihre Losungen sitzend am gleichen Tisch wie der Kunde (Experte) prasentieren
und dabei Ihre vorbereiteten Notizen (wie z.B. Zeichnungen, Grafiken, Tabellen, Stichwortlis-
ten) auf Papier einsetzen. Dieser Modus kommt einer Kundenberatungssituation naher.

e Oder Sie kdnnen stehend am Flipchart auf Basis Ihrer vorbereiteten Notizen prasentieren und
sich dann fur das Kundengesprach setzen.

Wahrend dem Kundengesprach kénnen auch einfache Berechnungen verlangt oder kurze, einfache
Outputs von Online-Tools vorgelegt werden. Sie durfen sich hierfir die benétigte Zeit nehmen und
sich wahrend der ganzen Prifung, d.h. auch wéhrend den Prazisierungs- und Fachfragen weitere No-
tizen machen, Berechnungen vornehmen oder Visualisierungen erstellen.

Die Priifung dauert 30 Minuten. Das Zeitmanagement liegt (abgesehen von der Prasentation) in der
Verantwortung der Experten. Es wird nicht erwartet, dass Sie das Kundengesprach abrunden und den
Kunden hoflich verabschieden. Das Kundengesprach wird bewusst abrupt beendet.

Am Ende der Priifung

Alle Unterlagen sind am Schluss des Priifungsgesprachs den Experten abzugeben. Sie dirfen keine
Unterlagen und/oder Notizen mithehmen.
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D. Notenskala

Fir die Bewertung der Priifungen gilt die folgende unverbindliche Standard-Notenskala. Die Qualitats-
sicherungskommission entscheidet nach Ermessen Uber eine Lockerung oder Verscharfung. Eine all-
fallige Lockerung oder Verscharfung gilt pro Modul, aber immer einheitlich fir alle Kandidaten.

Alle Module
Punkte Note
mind.

0 1
10 15
20 2
30 25
40 3
50 35
60 4
70 45
80 5
90 55
95 6
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E. Ergebnisse, Einsichtnahme, Beschwerde und Wiederholung
Notenentscheide / Erteilung des Diploms bzw. Zertifikats

Die Entscheide der Qualitatssicherungskommission tber die Noten und die Erteilung des Diploms
bzw. Zertifikats werden nach der Sitzung der Kommission per E-Mail versandt und voraussichtlich in
der Kalenderwoche 47/48 zugestellt. Es werden keine telefonischen Auskiinfte erteilt.

Einsichtnahme

Kandidatinnen und Kandidaten mit einem ungenigenden Gesamtergebnis haben die Méglichkeit alle
Module einzusehen, fur welche sie ein Beschwerderecht haben (vgl. unten).

Fir die Einsichtnahme wird eine Geblhr von CHF 50 pro schriftliches Modul und CHF 100 flr das Mo-
dul Finanzberatung mindlich erhoben. Diese Gebiihren sind an der Einsichtnahme in bar gegen Quit-
tung zu bezahlen.

Anmeldung zur Einsicht: Bis spatestens Freitag, 5. Dezember 2025, 16.00 Uhr, per E-Mail an
einsichtnahme@iaf.ch. Die Anmeldung ist obligatorisch. Bitte nennen Sie
uns dabei lhren vollen Namen und lhre Privatadresse sowie die Prifun-
gen (Module), die Sie einsehen mdchten.

Einsichtnahme: Mittwoch, 10. Dezember 2025, 08.30 — 17.00 Uhr, an der Ipso Bildung
AG, Bernerstrasse Sid 167, 8048 Zirich. Lageplan auf Seite 15.
Sie erhalten |hre genaue Zeiteinteilung nach Anmeldeschluss.

Beschwerde

Auszug aus der Prifungsordnung, Art. 25:
Beschwerderecht

Gegen Entscheide der Qualitatssicherungskommission wegen Nichtzulassung zur Prifung, Nichtbestehens
der Prifung oder Nichterteilens des Diploms bzw. Zertifikats kann innert 30 Tagen nach ihrer Erdéffnung
beim Vorstand der IAF Beschwerde eingereicht werden. Die Beschwerde muss die Antrage des Beschwer-
deflihrers und deren Begriindung enthalten. Massgebend fir den Zeitpunkt der Beschwerdeeinreichung ist
der Poststempel der Aufgabe bei einer Poststelle in der Schweiz.

Bei nur teilweisem Ablegen der Priifung (Prifungsordnung Art. 7. Abs. 3) ist eine Beschwerde nur gegen
ungeniigende Modulnoten zulassig. Bei vollstandigem Ablegen der Prifung ist eine Beschwerde auch ge-
gen genligende Modulnoten moglich, aber nur bei Nichtbestehen der gesamten Priifung und nicht rliickwir-
kend fiir Modulnoten aus frilheren Sessionen. Der Vorstand oder die von ihm eingesetzte Beschwerdekom-
mission entscheiden endgliltig.

Der Vorstand tritt auf eine Beschwerde nur ein, falls die Beschwerdegebuhr fristgerecht einbezahlt worden
ist. Falls einer Beschwerde stattgegeben wird, wird dem Beschwerdefiihrer die Gebuhr zurlickerstattet.

Die Beschwerdefrist wird Ihnen zusammen mit dem Notenentscheid mitgeteilt. Die Beschwerdegebiihr
betragt CHF 400 pro Modul und muss innert der Beschwerdefrist auf das Konto der IAF bei der Credit
Suisse 8070 Zdrich, IBAN: CH76 0483 5031 6123 0100 0 einbezahlt werden.

Wiederholung
Bei Nichtbestehen der Prifung kdnnen Sie sie wiederholen. Wir verweisen Sie hierzu auf die entspre-

chenden Prifungsordnungen und die Wegleitungen; Finanzberater/in hier und Vermdgensberater/in
hier.
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F. Diplomfeier und Diplom- bzw. Zertifikatsiibergabe

Die Diplomfeier fiir die Deutschschweiz findet am Freitag, 23. Januar 2026 um 18.00 Uhr in Zirich
statt. Die Einladung erfolgt mit dem Notenbescheid.

Da eine Vielzahl von Ihnen das frisch erlangte Diplom ,Dipl. Finanzberater/in IAF“ fir den Registerein-
trag nach revidiertem VAG bei der FINMA bendtigen, warten wir mit der Verteilung ausnahmsweise
nicht bis zur Diplomfeier im Januar 2026, sondern senden wir Ihnen lhr Diplom bereits Ende Novem-
ber/Anfang Dezember per Post zu.

Ihr Zertifikat Vermdgensberater IAF wird lhnen an der Diplomfeier persénlich Gbergeben. Wenn Sie an
der Teilnahme verhindert sind, erhalten Sie Ihre Urkunde danach per Post.

Weitere Informationen

Weitere Informationen finden Sie auf https://www.iaf.ch/bildungsabschluesse/dipl-finanzberater-
iaf/reglemente/ und https://www.iaf.ch/bildungsabschluesse/zert-vermoegensberater-iaf/reglemente/.
Beachten Sie insbesondere die Prifungsordnung, die Wegleitung und die Hilfsmittelliste.

Far Ihre Prufungsvorbereitung von Nutzen sind die Nullserien (alte Prifungsfragen), zu finden auf
https://www.iaf.ch/bildungsabschluesse/dipl-finanzberater-iaf/nullserien/ und https://www.iaf.ch/bil-
dungsabschluesse/zert-vermoegensberater-iaf/nullserien/.

Bitte beachten Sie, dass Aussagen von Dozierenden Uber die Priifungen (bspw. was prifungsrelevant
sei und was nicht), nicht verbindlich sind. Auch die Lehrmittel in den Prifungsvorbereitungskursen um-
schreiben den Prifungsstoff nicht verbindlich. Rechtlich verbindlich sind ausschliesslich die publizier-
ten Reglementarien.

Auskiinfte

Diese Geschéftsstellen der IAF erteilen Auskiinfte:

Geschaftsstelle fir die deutsche Schweiz:
Bernerstrasse Sid 169, 8048 Zirich, Tel 0848 44 22 33, info@iaf.ch

Bureau pour la Suisse Romande / Ufficio per la Svizzera italiana:
Neuengasse 20, 3011 Berne, Tél 0848 44 22 22, info-romandie@iaf.ch

Wir wiinschen Ihnen viel Erfolg an den Priifungen!
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Priufungen zum/zur
Dipl. Finanzberater/in IAF
44. Session
3.-5. und 6./7. November 2025
gleichzeitig Prifung zum/zur

Zert. Vermogensberater/in IAF

Qualitatssicherungskommission
Expertinnen/Experten

Qualitatssicherungskommission

Chantal Bruseghin Vigne, Zurich Invest AG, Zlrich/Genf/Lausanne
Markus Buchel, Finquest AG, Geuensee LU

Gerrit Buchler, UBS Switzerland AG, Tessin

Francesco Calarco, VBV, Bern

Florian Felder, La Vaudoise, Lausanne

Liliane Griter-Gebistorf, LGG Finanzplanung GmbH, Cham (Vorsitz)
Pirmin Gruter, Swiss Life Select, Zug

Christian Kunzelmann, Finanzplaner, Basel

Beat Meister, Raiffeisenbank, Steffisburg

Peter Meyer, UBS Wealth Management AG, Zug

Pierre Meyer, Generali Schweiz, Luzern

Andrea Sperolini, Zurich Versicherungs-Gesellschaft AG, Bellinzona/Lugano

Hauptexperten

Vermdgen: Andreas Wyder, Bank Julius Baer & Co. Ltd., Basel
Vorsorge: Beat Hangarter, FUTURA Vorsorge, Lupfig
Versicherung: Stefan Engler, Mobiliar, Speicher

Immobilien: Jurg Batscher, BLKB, Liestal

Die Liste der Expertinnen und Experten der miindlichen Priifung wird lhnen mit dem Priifungs-
aufgebot zugestelit.

Falls ein/e Experte/in mit lhnen als Kandidat/in in einer/m:

— verwandtschaftlichen Verhaltnis (unabhangig vom Verwandtschaftsgrad)

— Mitarbeiter-, Kollegen- oder Vorgesetztenverhaltnis

— personlichen Beziehung oder persdnlichen Kontakt

steht oder gestanden hat, bitten wir Sie um Mitteilung bis spatestens 7 Tage vor Prifungsbeginn per
E-Mail an info@iaf.ch, damit wir eine korrekte und faire Expertenzuteilung fir Ihre miindliche Prifung
vornehmen kénnen. Danke fur Ihre Mitwirkung.
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Prufungsorte mit Lageplan

Priufungen zum/zur
Dipl. Finanzberater/in IAF
44, Session
3.-5. und 6./7. November 2025

gleichzeitig Prifung zum/zur

Zert. Vermogensberater/in IAF

Montag, 3./ Dienstag, 4./ Mittwoch, 5. November 2025
Schriftliche Online-Prifungen

Digicomp, Limmatstrasse 50, 8005 Ziirich
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Donnerstag, 6. und Freitag, 7. November 2025:
Miindliche Priufungen

Radisson Blu Hotel, Zirich Flughafen

Mit S-Bahn (S2, S16) oder Zug in 10 Minuten vom Zircher Hauptbahnhof bis ,Zurich Flughafen®.

Der Bahnhof im Flughafen Ziirich befindet sich nur wenige Gehminuten vom Hotel entfernt. Ahnlich

wie bei einer U-Bahn befinden sich die Geleise unterhalb des Flughafengebaudes.

Beachten Sie die aktuelle Wegbeschreibung aufgrund von Bauarbeiten:

Terminal 2
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Mittwoch, 10. Dezember 2025:
Einsichtnahme

ipso Bildung AG, Bernerstrasse Sud 167, 8048 Ziirich
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Der Standort ist 5 Gehminuten vom Bahnhof Zirich Altstetten entfernt.

Ipso Bildung AG

Beim Ipso-Gebaude und in der nahen Umgebung stehen keine offentlichen Parkplatze zur Verfigung.
Parkplatze mit langerer Parkdauer befinden sich im Parkhaus im Zentrum Altstetten (MMM) oder im

Einkaufszentrum Letzipark.

Wir empfehlen, die 6ffentlichen Verkehrsmittel zu benutzen.
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